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4.2 Lesen Sie den Text. Markieren Sie die Fehler und schreiben Sie den 
Text neu! 

 

 
Anka 

Schau, unser schöner neuer Laden. Das Schaufenster ist sehr hell. Die 

Waren sind dann gut zu sehen. Ich dekoriere die Verkaufsfläche jede 

Woche neu. 

 
Ivan 

Wir haben auch eine kleine Schreibwarenabteilung. Hier gibt es zum 

Beispiel Bioprodukte und Molkereiprodukte. Auch das 

Zeitschriftenregal steht hier. 

 
Anka 

Kinder freuen sich über unsere große Getränkeabteilung, in der es zum 

Beispiel Schokolade, Bonbons und Weingummi gibt. Hier gibt es aber 

nicht nur Süßes, sondern auch Chips, Salzstangen und andere salzige 

Knabbersachen. 

 
Ivan 

Für Alkohol gibt es eine eigene Abteilung. Schnaps, Sekt oder Wein 

finden unsere Kunden in der Spirituosenabteilung. Besonders teure 

Tabakwaren stehen in einer verschlossenen Glasvitrine. Nur die 

Kunden können die Vitrine aufschließen und den Kunden die Ware 

geben. 

 
Anka 

Nicht nur die teuren Spirituosen, sondern auch die Tabakwaren sind 

besonders gegen Diebstahl gesichert. Sie liegen an den Kassen hinter 

einer verschlossenen Glasvitrine. Die Kunden können das Rollgitter 

selbst öffnen. Sie müssen dafür auf den Knopf drücken. 

 
Ivan 

Wir dürfen Zigaretten und Alkohol nicht an Erwachsene verkaufen. Das 

steht auch auf dem Auszug aus dem Jugendschutzgesetz hier im 

Kassenbereich. 
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Schreiben Sie hier den Text neu! 
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