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2.3 Fragen Sie Ihren Partner. Beantworten Sie die Fragen Ihres Partners.  

 
Sprecher/in 1 

 

Anka, was machst du mit dem Schaufenster? 

 

….. 

 

Warum kühlen wir die Molkereiprodukte in Kühlregalen? 

 

….. 

 

Wo finde ich die Bioprodukte? 

 

….. 

 

Worüber freuen sich die Kinder? 

 

….. 

 

Wie bekommen die Kunden das Pfand zurück? 

 

….. 
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2.3 Fragen Sie Ihren Partner. Beantworten Sie die Fragen Ihres 
Partners.  

 
Sprecher/in 2 

 

Ist das Geschäft zentral? 

 

….. 

 

Wo gibt es frisches Obst und Gemüse? 

 

….. 

 

Welches Produktangebot gibt es? 

 

….. 

 

Wie erkenne ich Bioprodukte? 

 

….. 

 

Warum müssen die Türen der Tiefkühltruhen immer geschlossen 
bleiben? 

 

….. 
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