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Argumentieren in Rede und Gesprach: Argumentationskompetenz starken

Demokratie gestalten

Ein Beitrag des Faches Germanistik

Kooperation ist und bleibt das Ziel aller
Bemuhungen, Vermittlungen, Einfluss-
nahmen... Konfrontation ist ein Teil der
Wirklichkeit, der nicht geleugnet oder
weggewliinscht werden kann.
(Alexander Miihlen 2016, 21)

Es geht darum, sich menschen- und
freiheitsrechtlich zu positionieren,
menschenfeindliche Positionen mit einer
eindeutigen Haltung zu konfrontieren und
fir eine offene Gesellschaft zu streiten.

(Timo Reinfrank, Amadeu-Antonio-Stiftung)
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Uberreden:
Nutzung von Emotionen, Druck oder
rhetorischen Techniken, Ziel ist es, die
andere Person zu beeinflussen, ohne
notwendigerweise echte Uberzeugung zu
schaffen

Dialektik; denn beide beschaftigen sich mit Gegenstanden solcher Art, deren
Erkenntnis auf eine gewisse Weise allen und nicht einer speziellen Wissenschaft
gemeinsam ist. Daher haben auch alle auf irgendeine Weise Anteil an beiden
(Disziplinen)., denn alle bemiihen sich bis zu einem gewissen Grade, ein

Zwingen:
Verwendung von Gewalt oder Zwang,
R basierend auf Macht oder Autoritat

Manipulieren:

Einsatz emotionaler oder irrefihrender
Taktiken, subtile Beeinflussung, oft mit
verborgenen Motiven

Argumentationstypen

Uberzeugen:

Verwendung von Logik, Fakten und
Vernunft, Streben nach echtem
Verstandnis und Akzeptanz durch rationale
Argumentation

Argument zu prifen bzw. zu stlitzen sowie sich zu verteidigen oder anzuklagen.
Nun tut die Mehrheit dies entweder planlos oder mit einer auf der geistigen
Konstitution beruhenden Gewohnheit. Da es aber auf beide Weisen maoglich ist,
so ist klar, dass es auch moglich sein muss, dies zu methodisieren; denn man kann
die Ursache untersuchen, weshalb die einen Erfolg erzielen aufgrund der
Gewohnheit, die andern durch Zufall; alle mochten aber wohl zugeben, dass
etwas Derartiges bereits Aufgabe einer Theorie ist.

Aristoteles, Rhetorik, aus dem 1. Kapitel

Modaloperator (Q) Ausnahmebedingung (R)

Gibt die Wahrscheinlichkeit und
Starke der Konklusion an.

Gegenargumente,
Einschrankungen der Behauptung

Koordinations-Modus  Kooperations-Modus  Konfrontations-Modus | A ti ) it
Sachebene: . Sacheber!.e: - Sacl'n'-:'be'ne: gu e e e 5 Pl Toulmin Modell - Behauptung
Begrenzung auf sachliche problemldsungsorientiert Positionierung Iy e, +  Beweise . Ziel
Absprachen und Koordinierungen gemeinsame Interessen Das Strittige sichtbar machen [a rg u m 8 n tl . re n] Ve rb - Erungls . ;

€ ge Ergebnis
herausstellend Darstellung und Gegenuberstellung
Sachlichkeitsgebot von Sichtweisen
Nachvollziehbare Argumente Sachlichkeitsgebot Schlussregel (W)
Erzeugen von Transparenz im Nachvollziehbare Argumente 1 H H H
e o e speree ™. Die Argumentation ist eine komplexe ogische ke, Verbindung
. . zwischen Datum und Konklusion
Beziehungsebene: Beziehungsebene: Beziehungsebene: S p ra Ch I IC h e H a n d I u ng' d | e d u rCh
Distanziert-freundlich Fahigkeit zu Herstellung wertschatzend und konfrontativ oS o0 0 ..
Minimale Aufrechterhaltung der symmetrischer partnerschaftlicher  (Streitpartner) begru n d ete REd e u b e rze uge n ) d . h . be I m Stiitze (B)
Beziehung Beziehungen, soziale Nahe Empathie schwierig/ .e . . oo . .
wertschadtzend und unwahrscheinlich Horer Oder Pu bllku m fre|W| I | |ge . Q:Is;;r;erung
gartr.\.ehrschaftI{/ch hen d . .o . . * Feldabhangigkeit der Schlussregel
Bemiinen um Verstehen des Einstellungsveranderungen bewirken will.
nderen
Sprecher und Hoérer, (...) sind immer schon
. . R . . (-
Teil einer politischen Gemeinschaft, flr k2
deren Mitglieder eine bestimmte Menge 2z T 2 E
% 2 8 =
Modi des Umgangs miteinander von Vorstellungen, Annahmen und 58 2L =
. [ [ ) /’ &/ [%0)
kooperation | Meinungen gemeinsam ist. Jede QUanﬁt..’b o
getel!te Grundhaltung (zumindest AbSlCh al‘
Vot me Koordination Argumentation weist notwendig eine Yaweck
Voraussetzung: gemeinsames Interesse . . Analogie-
icce Ubereinsti - Beschrankung auf konventionelle . P Oﬂen Q
Einnehmen der Partrerperspekive:  [INASURNEEUNEI aporetische Grundstruktur auf, insofern sie Involvierte pers reament &
) ) Q’
Bestreben zumindest partiellen Konsens zu . . . . . -
eraielen einen Konsens intendiert, ihr aber ein Qo%‘“"'(\
momentaner Dissens (oder zumindest ein B N populare Persone"
. . . c A ) Autoritats-
Sich-noch-nicht-Entschieden-Haben .5 Plausibiitsts. rgumen womes lp o
Argumen- IC e Beka
! nnt
vorausgeht. g tation ety schaft
. 7
Historisches Wérterbuch der Rhetorik, Bd. 1, Tiibingen 1092, 914 Teil-Ganzes- S/))@/
?0“’(\ Argument nU/)g
e -
e Moralische
0_\)’6\\\'\ Argumen-
T . .. O < tation
Die Wirkmachtigkeit populistischer Argumente \Q/& g Taktische
symmetrisch komplementar asymmetrisch (Vorteile gewinnen aus Kosten des anderen) . *§ § Argumen-
> ) tation
Q Q
X &
Dimensionen von Machtmissbrauch in populistischen AuRerungen @ Faktische
§ Argumen-
é tation indukti
S nduktions-
Populistisches Denken Argument
Soziale Handlungsmacht: Wissensmacht: Emotionale Macht: RE,a/
. Aufbau von vermeintlichen Vermeintliche Fakten Beleidigungen K | €s Qjcr -
Die da oben: Autoritaten Behauptungen Selbst-Viktimisierung A ausal” T /Sp/E/
* Eliten Mehrheitsmeinung Schiiren von Angsten rgument >
° Me'd.ien Diskreditierung der anderen 6%,
*  Politik Meinung als minderwertig (\\’Q'Q %
N7 vy
e ) Lo
Die da drauRen \ / \kg\\c’ 2 (%‘
Bedrohung * Die, diezuuns ,b‘{\“?’ Eo ’o/
. X X (e
7 ; wlen v € z
Angst Alle, die uns N L
brdrohen Rhetorisches Ziel: Aufdecken des Machtmissbrauchs und Wiederherstellung von Machtbalance QQ‘D{\' &J
&0
Die da unten: go
Driickeberger §
Drogenslichtige
Arbeitsscheue
Flichtlinge, die
hier leben .
Auslander Funfsatz

Partnerzentriertes Argumentieren
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