~ FORSCHUNGSSTELLE FUR

ool UNIVERSITAT MUNSTER

olonl  VERSICHERUNGSWESEN
fl

Primar, sekundar, tertiar? — Risikobeschreibung und
Risikobegrenzung in der Haftpflichtversicherung

Zielgruppe

Richter, Rechtsreferendare, Rechtsanwalte,
Versicherungsfachleute

Erwerbbare
Kompetenzen/Lernziele

4.3.1.: Die rechtlichen Grundlagen fiir den Versicherungsvertrieb
kennen

4.3.2.: Vorschlage fir Versicherungslésungen an den Bedarf
des Versicherungsnehmers anpassen

4.3.2.: Die rechtlichen Grundlagen fir den Versicherungsvertrieb
beherrschen (z.B. Geldwaschegesetz, Datenschutz und weitere
Verbraucherschutzgesetze, Beratungspflicht zu
Nachhaltigkeitspraferenzen)

4.5.: Moglichkeiten zur Schadenminimierung im Rahmen des
Schadenservices kennen

4.6.: Bedingungen der Produkte in der entsprechenden
Versicherungssparte kennen

4.7.1.: Strategische Unternehmensentscheidungen fur die
Umsetzung im Versicherungsvertrieb nachvollziehen kénnen

Dozent

Prof. Dr. Thorsten Siif3

Methode/Medien

Prasentation mit anschlieender Fragerunde und
Gruppendiskussion

Datum | Dauer

28. Mai 2026, 18:15 — 19:45 Uhr

Anrechenbare Bildungszeit

90 Minuten
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Zeit

Inhalte

Erwerbbare Kompetenzen

Methoden/Medien

Anrechenbare
Zeit in
Minuten

18:15 —
19:45
Uhr

Primér, sekundar,
tertiar? —
Risikobeschreibung
und Risikobegrenzung

in der

Haftpflichtversicherung

4.3.1.: Die rechtlichen
Grundlagen fur den
Versicherungsvertrieb kennen
4.3.2.: Vorschlage fur
Versicherungslésungen an
den Bedarf des
Versicherungsnehmers
anpassen

4.3.2.: Die rechtlichen
Grundlagen fiir den
Versicherungsvertrieb
beherrschen (z.B.
Geldwaschegesetz,
Datenschutz und weitere
Verbraucherschutzgesetze,
Beratungspflicht zu
Nachhaltigkeitspraferenzen)
4.5.: Mdglichkeiten zur
Schadenminimierung im
Rahmen des Schadenservices
kennen

4.6.: Bedingungen der
Produkte in der
entsprechenden
Versicherungssparte kennen
4.7.1.: Strategische
Unternehmensentscheidungen
fur die Umsetzung im
Versicherungsvertrieb
nachvollziehen kénnen

Préasentation mit

anschlielBender

Fragerunde und
Gruppendiskussion

90 Minuten

Summe

90 Minuten




